ORACLE OPEN WORLD SAN FRANCISCO 2009

El discurso de apertura del Oracle
OpenWorld 2009 estuvo a cargo
de Scott McNealy y Larry Ellison,
y fue méds que interesante. Una
declaracién fictica de intenciones
de Oracle frente al diversificado
portafolio de productos de Sun
Microsystems, mientras se escucha-
ba la banda de sonido “Walking on
the Sun” de SmashMouth

También fue muy llamativa la pre-
sencia del gobernador de California,
Amold Schwarzenegger, y ¢l recital
de cierre de AeroSmith.

Como sintesis a tremendo evento,
consultamos a Andre Papaleo, Vice-
President Manufacturing Industries
en Oracle Corporation

;Cul fue la estrategia que llevé a la
préctica Oracle para surfear la crisis
econémica internacional?

Decidimos no tomar la crisis eco-
némica internacional como tal en la
regi6n de Latinoamérica, ciertamen-
te tuvimos una visién mds construc-
tiva e hicimos foco en capitalizar las
oportunidades que las crisis conlle
van para ganar en marketshare y ayu-
dar a las empresas a reposicionarse
competitivamente.

Las empresas que mejor rendinicap
tuvieron durante esta crisis fueron
tomadoras de soluciones de negocios
efectivas y en el caso de Oracle se
beneficiaron de un concepto clara-
mente integrado, libre y completo,
sumado al valor de una base de cono-
cimiento de negocios que se extiende
a todo nuestro ecosistema de socios

de negocio. Acudimos a nuestros

clientes con innovacién y capacidad
de respuesta ante el cambio conti-
nuo, siendo esto un diferencial que
nos permitié crecer dos digitos en
la region

Cud
Latina en esta crisis?

fue el desempefio de América

Si vemos a América Latina como
region, quizds fue la zona en el
mundo que menos ha sido impactada

por este fendmeno, pero en un and
lisis mds fino, encontramos que hay

sectores que se han desarrollado més

que otros, marcando diferentes tona-

lidades en el espectro de negocios de

tecnologi:
Sin dudas el mayor acierto de Oracle
fue estar atentos y disponer de las
mejores estrategias para ser més
efectivos en los sectores emergentes
de la economia para participar de
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Corporation comenta sobre el rol de Oracle en América Latina.

Con el marco imponente del Moscone Center
de San Francisco, se llevé a cabo el Oracle Open
World 2009; con méas de 44.000 asistentes de
todo el mundo y més de 1900 presentaciones el
evento pudo mostrar claramente el concepto
Abierto, Integrado y completo.

forma contundente dentro de estos

gmentos. Dos de los sectores ver

ticales que sufrieron la crisis fue-
ron Gobierno y Manufacturas, no
obstante dentro de esta calificacion,
podemos decir que en México hemos
tenido un excelente rendimiento y
cerramos una cuota excelente en el
promedio general

Los sectores verticales mds benefi-
ciados fueron el de la banca y el de
telecomunicaciones, los cuales por
sus caracterfsticas globales y alta-
mente competitivas, necesitaron de
herramientas innovadoras y de muy
alto rendimiento, y Oracle ha sido
un claro ganador en este sentido en
la region

1Qué rol cumple la capacitacién pro-
fesional de los canales e integradores
para garantizar el éxito en tiempos
dificiles?

En Oracle América Latina, sabemos

sostener el éxito. ;Dénde estdn las

oportunidades de negocio en lo que

queda del afio fiscal? En el gobiemo,
en la fiscalizacién y en la creacion e

implantacién de servicios al ciuda

dano, la proliferacién del 311 como
servicio al ciudadano. Sin dudas
uno de los puntos mds importantes

serd la automatizacién de politicas
de gobierno para generar un mayor

grado de equidad en las inversio-

nes de los dineros pablicos, lo cual
redunda en mejoras tangibles para la
vida del ciudadano

Otro sector que claramente explo-
tard en la post crisis serd el sector
manufacturero, América Latina es
el principal productor de alimen-
tos y productos asociados, y van a
requerir de soluciones que integren a
todos los segmentos de ese mercado,
desde la producci6n primaria hasta la
. demostrando capacidad de

logfstic

la acion de forma

que uno de los pilares fi
de nuestro trabajo es la especiali-
acién continua de
nuestros socios de negocios, para

zacién y capa

lograr un ecosistema dindmico que

adquiere mayor valor gracias a una
base de conocimiento amplia, que
permite lleg

soluciones a nuestros clientes con

 con mis y mejores

un grado de permeabilidad que nos
brinda el sustento fondamental para

constante y dindmica. Latinoamérica
10 tomé la crisis como oportunidad,
cuando ofreces soluciones de nego-

cios, n

sitas estar presente para dar
soluciones efectivas. La innovacion
es un claro factor de mejora. Se
necesitan soluciones que los hagan
més efectivos y eso es el foco del

negocio.

RedPartner
mejor del Oracle OpenWorld
- San Francisco 2009" en
las ciudades de Quito
Guayaquil. Se expuso las
nuevas tendencias y direc-
ciones de Oracle
Database 11g RIl, nuevas
versiones de Seguridad de
Ia Informacion y SOA - BPM
Suite 11g

El evento fue muy bien
recibido por los asisten-
tes “Apreciamo: hecho
que redPartner nos trai-
ga un resumen del Oracle
OpenWorld, ya que muchos
no podemos asistir a este

presenté "Lo

como

gran evento de Software,
que trae consigo los nue-
vos avances en aplica-

ciones de Oracle’, indico
Ivan Pazmifio, CIO Andes
Petroleum
Mientras que Carlos Canttani,
Gerente de Tecnologia de
Acosa, agrega que ‘los
temas que se trataron fueron
muy interesantes, sobre todo
los de version 11g, ya que
ayudan a gestionar contin-
en menor tiempo’
Para el CEO de redPartner,
Luis Adriano Calero, “Como
os clientes nos han
honrado en el partner
més grande y numero uno
de la region Andina de
Oracle Corp., consideramos
de responsabilidad mante-
ner a nuestros clientes muy
bien informadc




